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Consiglio Regionale della Campania

Sezione: POLITICA NAZIONALE

Il caso. Pergli appalti diviene obbligatorio il richiamo ai prezzi di riferimento

Ingegneri, bene il codice corretto
Il mercato schiaccia i piccoli studi

131-120- 080

Giuseppe Latour

m Nonostante la grande vitalita
del mercato dei bandi pubblici
per servizi di ingegneria e archi-
tetturaeiltagliodeirequisitidiac-
cesso,ipiccolistudinonriescono
ad allargare il loro giro d’affari. E
nemmeno 'equo compenso, ob-
bligatorio nel mercato pubblico
damaggio, & riuscito a portare ef-
fetti su un settore ancora sbilan-
ciatoafavoredeipitigrandi. Addi-
rittura, i professionisti meno
strutturati hanno fatto registrare
unarretramento dopol’entratain
vigoredelnuovoCodiceappalti,a
beneficiodisocieta,consorzieco-
operative:lafettadimercatodegli
studi vale circail 2206 nel 2016, ri-
spettoal349edel 2015. Dice questo
unadelle ultime analisi sull’anda-
mento degli appalti pubblici del
Consiglio nazionale degli inge-
gneri: il nodo dei requisiti di ac-
cesso alle gare su fatturato e per-
sonale, insomma, nonostante gli
sforzirestaintatto.Anchesequal-
che risultato potrebbe arrivare
grazie all'obbligo di utilizzare
I'equo compenso nei lavori pub-

blici: le tabelle del ministero della
Giustizia sono diventate vinco-
lantiperlestazioniappaltantisolo
conilcorrettivoal Codice invigo-
redal20maggioscorso.
Lafotografiadelmercatoviene
scattata dal tesoriere del Consi-
glio nazionale, Michele Lapenna.
Uno degli obiettivi strategici che
il Codice appalti avrebbe dovuto
raggiungere, infatti,«eral'apertu-
radel mercato deiservizidiinge-
gneria e architetturax. Il nuovo
quadro normativo, a questo sco-
po, «ha ridotto significativamen-
te,dellameta,irequisitidiparteci-
pazione alle gare per fatturato,
servizi generali e personale pre-
vedendoanchelapossibilitidiso-
stituire il fatturato con una poliz-
zaassicurativa e favorendo quin-
diunaperturadel mercato ai gio-
vani e agli operatori di piccole e
medie dimensioni». Questo ta-
glio ha perd prodotto risultati in-
feriori alle aspettative. Secondo
Lapenna, infatti, «il mercatorela-
tivamente al 2016 si dimostra an-
coraappannaggio deglioperatori
digrandidimensioni».

I numeri dei bandi per servizi
di ingegneria e architettura sen-
za esecuzione parlano chiaro.
Tramaggio 2016 e aprile 2017 ili-
beri professionistisi sono aggiu-
dicati appena il 22,29 degli im-
portideibandi.Nel z015,perdare
unriferimento,sieranocollocati
addirittura pil in alto, al 34%. In
altre parole, il mercato resta ap-
pannaggio delle societa, che pe-
sanoperil689e,inmisuramino-
re,dicooperative e consorzi, fer-
meal 9 per cento.

E questi numeri sono ancora
pit significativi perché arrivano
inunastagionedigrandevivacita
per gli appalti di progettazione.
Nelprimoannodall’entratainvi-
gore del Codice sono stati pub-
blicati bandi per 263 milioni di
euro, con un incremento del
41,5%rispettoall’anno preceden-
te. E, addirittura, nei primi mesi
del 2017 siamo gia a quota 162,4
milionidieuro.

L’analisi del Cni porta a due
conclusioni.Laprimaécheresta-
no delle criticita di regolazione
sui requisiti di accesso alle gare,

sulle quali il Consiglio nazionale
chiedera unintervento all’Anac.
Lasecondariguardal'assetto del
mercato. «Uno degli obiettivi
che dovrebbero porsi gli Ordini-
conclude Lapenna - & quello di
pensare unnuovo modello orga-
nizzativoeaiutaregliingegneria
trovarealtresoluzioniprofessio-
nalialdiladellostudio professio-
nale singolo».
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