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Assicurazioni. Domanda in crescita ma
clausole dei contratti troppo restrittive

Solo il 2,5% delle abitazioni
ha una polizza anticalamita

Adriano Lovera

e scosse di terremoto che, for-
tunatamente senza grandi
danni, hanno colpito anche
nell'ultimo mesel'Ttalia, hanno
riaccesoancoraunavoltal’allarme sul
rischio sismico e idrogeologico. Gli
italiani sembrano pilt interessati ad
assicurare le case contro le calamita.
Anchese, tral'intenzione elareale sti-
puladei contratti, restaancoraunam-
piospaziovuoto. Le cause? Consape-
volezza insufficiente, ma anche, no-
nostante iprezziabbordabili, prodotti
limitati da esclusioni e casi particolari.
Le coperture contro le calamita
quasisempre sono estensioni diuna
polizza base scoppio-incendio. Se-
condoquantoriportal’Aniane “L’assi-
curazioneitaliana 2017-2018”, cisono
circa9,1 milioni di polizze casa attive
(+4,6% sul 2017): peril 55%sitratta di
multirischio, peril 31% dimonorischio
e circa il 13% riguarda le cosiddette
“globale fabbricati”. Nelnumero com-
plessivo sonocomprese tutte quellea
garanziadei mutui, per cuil’assicura-
zione € obbligatoria. Cosiil 93,2% dei
contrattisilimitaalrischioincendioe
soloil3,2%includeil terremoto, il 2,4%
Ialluvione e I'1,2% entrambi. L’Ania
stimache «ilnumero diunitaabitative
assicurate controirischicatastrofalial
31 marzo 2018 sia pari a circa
766mila», che «rapportatoalle abita-
zioni censite dall’Istat (31,2 milioni)»
vuol dire una quota parial 2,5%, sep-
pur in crescita del 43% in un anno e
mezzo.L’Aniainsiste daannisull’op-
portunitadiaumentare questaquota,
considerando cheil78%dellecaseea
rischioeil 35% ésituatain zoneadalta
pericolositasismica. Inmediail prez-
zoperassicurare unacasacontrol’in-
cendio€ 105 eurol’anno, cuivannoag-

giuntigo europerle calamita naturali
(costi“tasseescluse™). Il datopositivo
¢ che P'interesse aumenta. Secondo
Facile.it, su un campione di 18omila
ricerche online a ottobre 2018 la ri-
chiesta di preventivi di polizze casa
cheincludesserole calamita naturali
haregistratounbalzodel 39% rispetto
all’anno prima. E, secondo il portale,
nel2018il10,8% degliitaliani ha stipu-
latounapolizza casanonobbligatoria
(cioe escluse quelle dei mutui).

Ma perché questo mercato faticaa
decollare?Forse perché e diffusal’idea
che questi prodottinonrisultino dav-
veroefficaci. «Vannotenute d’occhiole
clausole ed ¢ meglio scegliere non in
baseal prezzo, maalleffettivarispon-
denza della polizza alle necessita del
cliente. Cisono franchigie, massimali
ediversieventiesclusi», ragionaLodo-
vico Agnoli, responsabile newbusiness
diFacile.it. Abbiamo provatoascorrere
il foglio informativo di una copertura
“Catastrofinaturali” diunanotacom-
pagnia. Siscopronolimitazionidegne
dell’Azzeccagarbugli manzoniano: la
garanziasul terremoto scattasoloper
gli eventi pari o superiori al 4° grado
nellascalaRichter; c’el'obbligo di«dare
comunicazione scrittaallacompagnia
diogniaggravamentodelrischio» che
pudaver colpitol'abitazione (dicitura
cherischiadiaprirele porteaognitipo
di rivalsa). Quanto all’alluvione, non
valgono i danni provocati da mareg-
giata, frane, rotturadiimpianti,geloo
infiltrazioni, «ancorché conseguenti
l'oggettodellacopertura».Insomma, il
torrentedeve esondare e colpireimuri,
altrimenti si resta a bocca asciutta.
Inolirelacompagniahalafacoltadire-
cedere dal contratto con preavviso di
30giomidopoil primosinistro denun-
ciato, risarcito o meno.
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